LANGE

Motorradtechnik & -zubehér

EIDT

Langenscheidt sucht Vertriebsleiter (m/w/d)

Uber uns

Die Firma Langenscheidt Gmbh ist seit mehr als 25 Jahren als Importeur und
MotorradgroBhandel aktiv und gehért zur SGR-Gruppe, einer der Hauptakteure im
Vertrieb von Ersatzteilen fiir Motorréder in Europa.

Wir vertreiben folgende Marken: DID, SUPERSPROX, YUASA, SBS, TECMATE, MIW,
ENERGYSAFE

Stellenbeschreibung

Wir suchen einen leistungsstarken Vertriebsleiter, der uns dabei unterstitzt, unsere
Ziele in Bezug auf Kundengewinnung und Umsatzwachstum zu erreichen, indem er
unser Unternehmen wettbewerbsféahig und innovativ halt.

Sie sind verantwortlich fiir die Maximierung des Potenzials unseres Verkaufsteams,
die Erstellung von Verkaufsplanen und deren Begriindung fiir die Pldne gegeniiber
dem oberen Management.

Ihre Aufgaben

o Festlegung des jahrlichen Umsatzbudgets und des Margenziels des Unternehmens

e Erreichen von Wachstums- und Umsatzziele durch erfolgreiches Management
des Vertriebsteams

e Entwicklung und Umsetzung eines strategischen Geschéftsplans, der den
Kundenstamm des Unternehmens erweitert und seine starke Prasenz sicherstellt

e Prisentation von Umsatz-, Ertrags- und Kostenberichten und realistischen
Prognosen an das Managementteam

e Eigene Rekrutierung, Zielsetzung, Coaching und Leistungsiiberwachung von
AuBendienstmitarbeitern

o Aufbau und Forderung starker, langfristiger Kundenbeziehungen durch
Partnerschaft mit lhnen und Versténdnis ihrer Bedirfnisse

e Key Account und Business Development Management

o |dentifizierung von potenzielle Mérkte und Marktveranderungen, wahrend Sie sich
gleichzeitig liber neue Produkte und den Wettbewerbsstatus im Klaren sind

e Definition, Planung und Umsetzung von Marketingaktivititen

Anforderungen

e Deutsch aufs muttersprachlichem Niveau und Englisch in Wort und Schrift,
andere Sprachen sind erwiinscht

e Betriebswirtschaftliches Studium oder vergleichbare kaufménnische Ausbildung

o Erfolgreiche Vorerfahrung als Vertriebsmitarbeiter oder Vertriebsleiter, konsequen-
tes Erreichen oder Ubertreffen der Ziele

o Nachweis der Fahigkeit, auf allen Ebenen des Unternehmens glaubwiirdig und
effektiv zu kommunizieren, zu prasentieren und zu beeinflussen

o Nachgewiesene Fahigkeit, den Verkaufsprozess vom Plan bis zum Abschluss zu
steuern

o Starker Geschéftssinn und Motorrad /Automotive Branchenexpertise

o Leistungsorientierung

Bitte bewerben Sie sich mit lhren vollstdndigen Bewerbungsunterlagen
(inkl. Angabe der Gehaltsvorstellung und Verfligbarkeit) bei saporetticjps@sgr-it.com.
Absolute Vertraulichkeit wird zugesichert.

Wir freuen uns auf lhre Bewerbung!




